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Kurzbeschreibung

**Gut verpackt ist halb verkauft!** Die Mehrheit der Kunden trifft ihre Kaufentscheidung erst am Point of
Sale. Grund genug, dass lhre Produkte hier eine gute Figur machen! Denn wer die Sinne des Kunden betért,
schneidet in der Konkurrenz um Marktanteile und Umsétze am besten ab. Wie Sie lhren Produkten einen
unverwechselbaren L ook geben, Ihre Marke dauerhaft starken und Ihre Kunden zu treuen Kaufern machen,
verrét |hnen der Packaging-Experte Harald Seeger. - Kéufer verstehen, Kaufverhalten beeinflussen, Kunden
binden - V erpackungsdesign- Strategie entwickeln und Marken fihren - Agentur auswahlen, Briefing
durchfihren und Entwirfe bewerten Beeindruckende Beispiele wie Lebensmittel- oder Parfimverpackung
offenbaren die Leistungspotenziale von Optik, Haptik und Sensorik. Einfach richtig verpackt: So wird jedes
Produkt zum V erkaufsschlager! »Die Verpackung und ihre Gestaltung sind sowohl fir Neueinfihrungen al's
auch fur die Existenz bestehender Produkte von essenzieller Bedeutung. Sie tragen erheblich dazu bei, ob ein
Produkt sich am Markt behaupten kann. Gerade der Zwang zur Entwicklung sténdig neuer Produkte und
Produktvarianten erfordert das Optimum der Verpackung.« (Harald Seeger)
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